"Microsoft Dynamics NAV ar tillrackligt
anpassningsbart.”

Flera verksamhetsomraden
hindrar inte anvandningen av
ett och samma affarssystem.
For broderna Ronny och Benny
Ericsson som driver SIPS AB
fungerar Microsoft Dynamics
NAV for sa olika verksamheter
som tunnplattillverkning, post-
sortering och varmepumpar.

El & Vaskor i Spanga, Huvudsta Video & So-
larium och Bosses Sport & Tobak i Hedemora
— det finns manga foretag som dgnar sig at vitt
skilda verksamheter. Aven om verksamheterna
ar olika finns det flera fordelar att ha dem inom
samma affarssystem. S& resonerade SIPS AB
i Kungsangen, ett foretag som tillverkar bade
brevladdor och solvarmepumpar.

Foretaget drivs av broderna Ronny och Benny
Ericsson. Nar SIPS grundades 1991 handlade
det om kontraktstillverkning av tunnplat.

- 1999 breddade vi var verksamhet genom att
vi kopte Postens verkstadsindustrier (PVI), som
tillverkar postsorteringsprodukter och brevia-
dor, berattar VDn Ronny Ericsson.

UTOKADE VERKSAMHETEN TILL TRE AFFAR-
SOMRADEN. Postverksamheten fusionerades
in i SIPS och blev ett affarsomrdde. De bada
verksamheterna skottes i affarssystemet Micro-
soft Dynamics NAV. Tva &r senare var det dags
att ytterligare utdka verksamheten, denna gang
med varmepumpar. Dessa har sedan vidareu-
tvecklats till att bli en helt unik produkt och som
tillverkas och marknadsfors i affarsomradet EVI
Heat.

— Vi vidareutvecklade styrningen for berg-,
mark- och sjovarmepumparna och tog fram en
solstyrning. Det ar en kombination av exempel-
vis bergvdrme och varme fran en solfangare.
Varmepumpen kanner hela tiden av om det
finns energi att ta frAn solfdngarna. Aven en
vinterdag kan den tillfora energi och hjalper da
bergvarmepumpen att hoja upp effekten, fork-
larar Ronny Ericsson.

Om solfangaren hojer varmen fran borrhalet
med t.ex. tre grader, s& 0kas den totala effek-
ten med 10 procent. Det ligger helt ratt i tiden
nar det ar lagkonjunktur, men framforallt ur
ett miljohanseende. En solvarmepump drar
40 procent mindre energi jamfort med en
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bergvarmepump, som redan ar valdigt ekono-
misk och miljovanlig i sig.

NODVANDIGT MED SAMMA AFFARSSYSTEM.
Redan fradn borjan ville Ronny Ericsson att EVI
Heat skulle inga i samma affarssystem som den
ovriga verksamheten.

— Det ar en nodvandighet eftersom de tre affar-
somrddena har manga samarbeten sinsemel-
lan nar det galler produktionen. Det ar forst pa
kundsidan som de skiljer sig. Dar ar Microsoft
Dynamics NAV tillrackligt anpassningsbart och
tillrackligt stort for oss. Samtidigt ar det inte for
stort s& att det blir for komplext eller for dyrt att
driva.

Christian Ernst &ar verksamhetskonsult hos
Logica, som medverkade till att anpassa
affarssystemet. Han forklarar att det aldrig var
ett alternativ att skaffa ett eget affarssystem for
EVI Heat. Det var heller aldrig nagon tvekan om
att det nya affarsomradet skulle "fa plats” i det
befintliga systemet.

— Microsoft Dynamics NAV &r valdigt skalbart
och det finns inga begransningar for att kunna
folja upp kostnader och intakter pa olika verk-
samhetsomraden, berattar Christian Ernst.
Det gick snabbt att anpassa systemet och det
kravdes egentligen en minimal insats av oss

LOSNING: Att anvanda

-

det

-"""m

i

konsulter, eftersom det mesta redan stoddes av
standardsystemet. Ytterligare en fordel var att
EVI Heat inte behdvde kopa till nya licenser for
att klara anpassningen. Det nya affarsomradet
passade in i det befintliga dar de redan hade li-
censer.

FLEXIBELT MED SKALBART AFFARSSYSTEM.
Fordelarna med att ha SIPS, PVI och EVI Heats
verksamheter i samma affarssystem ar, foru-
tom licenskostnaderna, att medarbetarna ar
bekanta med systemet om de byter mellan af-
farsomraden och att alla foretag i koncernen tar
information ur samma databas, vilket underlat-
tar uttaget av rapporter dven pa koncernniva.
Om EVI Heat i framtiden vill 1agga till en serv-
icemodul eller vill anvanda sig av ett affarsstod
for marknadsforing, sa finns det redan inbyggt
i systemet.

— Fordelen med att kopa ett system som ar ska-
Ibart ar att man kan vaxla upp i takt med att
verksamheten vaxer eller forandrar sig, avslutar
Christian Ernst. |

be brilliant together

KONTAKTPERSONER:

OM EVI HEAT: EVI Heat Varmepumpar
utvecklar, tillverkar och marknadsfor patentsokta
kombination med solfangare. EVI Heat &gs av SIPS
AB i Kungsangen som ingar i den smalandska
industrikoncernen EVI Group.

OM LOGICA: Logica ar ett ledande internationellt
it-tjanstforetag som skapar varde genom att
integrera manniskor, affarer och it. Vi har idag
39 000 medarbetare varav cirka 5 200 i Sverige.
Vi erbjuder verksamhetsinriktade konsulttjanster,

systemintegration och outsourcing till vara
kunder runt om i varlden som inkluderar manga
av Europas storsta foretag och organisationer.
Med langsiktiga samarbeten och djup verk-
samhetskunskap skapar vi innovativa I6sningar
for att mota vara kunders affarsbehov. Logica ar
noterat bade pa London-borsen och pa Euronext
i Amsterdam (LSE: LOG; Euronext: LOG).

UPPGIFT: Att implementera ett affarssystem for
det nya affarsomradet EVI Heat.

befintliga
affarssystemet Microsoft Dynamics NAV
som byggdes ut for att aven rymma det nya
affarsomradet.

RESULTAT: Ett affarssystem for samtliga
tre affarsomrdden som innebar en Iag
investeringskostnad d& mycket redan fanns i
systemet, som medarbetarna sedan tidigare
var bekanta med. Systemet underlattar
rapportering saval inom foretagen som pa
koncernniva. Samtidigt &r det skalbart med
mojlighet att vaxa med framtida behov.

Ronny Ericsson, VD, EVI Heat,
ronny.ericsson@evi.se

Benny Ericsson, chef for affarssystem, EVI Heat,
benny.ericsson@evi.se

Fredrik Angin, Dynamics After Sales, Logica AB,
fredrik.angin@logica.com

LAS MER:

www.eviheat.se

www.logica.se
www.microsoft.se/dynamics/nav



